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 報道機関各位 

 

                       函館市経済部食産業振興課長 

 

   海外バイヤー招へい商談会参加事業者募集について 

 

 函館市では，海外への販路拡大を支援するため，海外からバイヤーを招へいし，市

内で海外向け商談会を開催いたします。 

つきましては，商談会への参加事業者を下記のとおり募集いたしますので，取材・

報道方よろしくお願いします。 

 

記 

 

１ 事業概要等 

(1) 事業概要    ベトナム・シンガポールからバイヤーを招へいし，市内で商

談会を開催。商談会前に参加事業者が効果的に商談に臨むこ

とができるよう，現在の課題等を掘り起こし，改善するため

に伴走支援を実施するほか，商談後のアフターフォローまで

を含めて，海外販路拡大に関するトータルサポートを目的に

開催するものです。詳細は別紙「事業概要」のとおり。 

(2) スケジュール    別紙「事業概要」のとおり。 

(3) 対象企業    道南地域に営業所等の拠点を有する食関連事業者 

(4) 申込締切    令和７年７月２２日（火）中 

(5) 参 加 料    無料 

 

２ その他 

  申込締切後にバイヤーによる事業者選定を経て，最終的な参加事業者が確定する

ため，申込時点で参加が確定するものではございません。 

 

３ お問い合わせ先 

  函館市経済部食産業振興課 課長 五十嵐 かなめ 

  電話 0138-21-3328 



函館市では、シンガポールおよびベトナムの海外
バイヤーと、国内バイヤーを函館に招へいし、対面
商談会を開催します。自社商品の魅力を直接海外バイ
ヤーに伝えられる絶好の機会です。「輸出に挑戦したい
けど不安がある…」「海外バイヤーとどう話せばいいのか
分からない…」そんな方もご安心ください。事前にオンライン
個別面談を実施し、商談に向けた準備をしっかりサポートいた
します。輸出経験の有無は問いません。ぜひ皆様ご参加ください！

海外バイヤー
招へい商談会
参加事業者募集

海外バイヤー
招へい商談会
参加事業者募集

参加費無料

対象者：函館市内の食品関係事業者

令和7年7月22日
申込期限

火

裏面の参加申込書へご記入の上、メールまたはFAXでお申し込みください！
※詳細は裏面をご確認ください

主催者：函館市経済部食産業振興課　　受託事業者：株式会社ジーブリッジ
※スケジュールは変更となる場合がございます。

令和7年度　函館市海外バイヤー招へい商談会開催業務

事業スケジュール
7月22日(火) 参加事業者の募集

締め切り

8月予定

10月7日(火)～9日(木)

令和8年2月

オンライン事業者面談

商談会（訪問商談）

アフターフォロー面談
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フリガナ

参 加 希 望 者

担当者お名前

函館市

申 込 方 法● ： 下欄の参加申込書にご記入の上、E-mail または FAX でお申し込みください

E-mail：info@g-bridge.co.jp ／ FAX：06-6920-5558
お問い合わせ● ： 株式会社ジーブリッジ　TEL：06-6920-5557　Email：info@g-bridge.co.jp

〒540-0033 大阪府大阪市中央区石町1-2-9 天満橋シルバービル５階　担当：柳原・馬路（マジ）

参 加 申 込 書 申込期限： 令和7年7月22日(火)

SAKURAYAはシンガポール国内に�店舗を展開しており、日本産の高級
食材を専門に取り扱っています。近年はアルコールと和食材を組み合
わせた新店舗『Sake＋』を中心エリアに開店し、日本酒・焼酎と相性の良
い海産物へのニーズが特に高まっています。主に富裕層や在住日本人
をターゲットにしており、高品質で独自性のある産品を訴求可能です。
日本製品への信頼性が高い品質重視
の消費者層に強い影響力を持ってい
ます。また、バイヤー自らが商品の選定
から売り場づくりまで深く関与してお
り、生産者の想いやストーリーを重視
した提案が可能な点も魅力です。

バイヤーのご紹介

他２社参加

ロジテムベトナムは、ベトナムで����年に進出した日系物流グループの
一員として、国際／国内貨物輸送・倉庫保管・通関・ハイヤー・卸売・小売
など幅広いサービスを展開しています。ハノイ・ホーチミン・ダナンなど全
国各拠点に物流センターを構築し、����年以降、大規模かつきめ細かな
全国物流網を確立。また、Logitem Vietnam Trading社を通じて化粧品
や食品などの卸売・輸出入業務も担
い、現地マーケットに深く根ざした販路
を有しています。物流ネットワークを持
つプロフェッショナルでありながら、企
業の商品を現地流通チャネルへつなぐ

「商社機能」も備えており、販路拡大
パートナーとして最適なバイヤーです。



函館市海外バイヤー招へい商談会 概要 

 

本事業は、函館市の委託事業として令和５年度より実施しているもので、今年度は株式会

社ジーブリッジ様が受託事業者となります。海外での販路開拓を目指す事業者の皆さまに

向けて、輸出に実績のある専門家が伴走支援を行い、事前のオンライン面談を通して、海外

展開に向けた考え方や方向性を整理したうえで商談会に臨んでいただきます。商談会後も、

輸出商社・地域商社として販路拡大に向けた連携が可能です。 

 

【（株）ジーブリッジについて】 

平成 18 年（2006 年）から 20 年間、全国の公的機関と連携して、地域産品の商品発掘や

ブラッシュアップをはじめ、その豊富な実績に裏付けされた「継続的な売れる仕組みづくり」

で販路を開拓し、延べ 3000 社以上の事業者の国内及び海外への販路開拓支援を手掛けてき

た輸出商社・地域商社。 

 

 

1）招へいバイヤー情報 

以下の 4 社のバイヤーを招へい予定です。 

 

■Fish Mart SAKURAYA（シンガポール） 

日本食材販売・飲食店カフェやシンガポールで日本産生鮮食品の輸入・販売と飲食事業を展

開。海産物をはじめ、野菜、果物、調味料など幅広い日本食材に精通。シンガポール人の日

本食嗜好を熟知し、高品質な食材の安定供給に強みを持つ。函館の水産品事業者にとって有

力な取引先となり得る。  

URL：https://www.sakuraya.com.sg/ 

通訳：日本人のため、不要 

 

■LOGITEM VIETNAM（ベトナム） 

食品（地域産品）、化粧品、雑貨などを中心に、貿易・卸売・小売のライセンスを取得して

いる。日本食材の販売実績があり、主にデパートやスーパー、自社の専門店、代理店などで

展開している。また、日本系企業としてベトナム国内に総合物流ネットワークを構築し、現

地の統括体制や倉庫・輸送などの物流インフラも整えている。貿易、通関、倉庫保管、輸送、

設置まで一貫して対応できるのが強み。日本の食品の輸入にも積極的に取り組んでいる。

URL：https://www.logitemvietnam.com/ 

通訳：日本人のため、不要 

 

https://www.sakuraya.com.sg/
https://www.logitemvietnam.com/


■THINHOA（ベトナム） 

日本食材の販売経験がある。ベトナム国内で 300 ヶ所近くの販売ネットワークを持つ正規

販売店であり、日本企業の高品質な食品・飲料をベトナム市場に展開する上で信頼できるパ

ートナーとなり得る。また、ベトナムの食品・飲料市場に関する深い知識と経験があり、市

場調査やローカライズ戦略のサポートも可能。 

URL：https://tinhhoatoancau.vn/ 

通訳：（株）ジーブリッジのベトナム営業担当 

 

■株式会社シングローバル（SHIN GLOBAL CO.、LTD）（日本） 

鹿児島県に拠点を置く貿易商社。主に鹿児島県産の農林水産物・食品をアジア各国へ輸出し

ており、香港、マカオ、台湾、シンガポール、タイなどが主要な輸出先。地域に根ざしたネ

ットワークと海外市場のニーズに対する深い理解を強みとし、生産者と連携して高品質な

産品を海外の小売店や飲食店へ展開するサポートを行っている。 

URL：https://shinglobal.jp/ 

通訳：日本人のため、不要 

 

2）本事業のスケジュール 

内容 日時 備考 

参加事業者の募集 7 月 22 日〆切 

・〆切後にバイヤーが商談会参加事業

者を選定 

※そのため、申込＝参加確定ではござ

いません 

オンライン事業者面談 

（（株）ジーブリッジと参加

事業者による面談） 

8 月中 

・1 社 1 時間程度 

・輸出熟練度や課題の洗い出し 

・商談会用資料の作成アドバイス 等 

商談会の開催 10 月 7 日～9 日 

・会場商談および訪問商談を予定 

・参加事業者様のスケジュールについ

ては後日調整 

現地フォローアップ営業 12 月以降 

・商談会実施後に専門家が現地渡航

し、招へいバイヤーに再度営業し、

成約まで至るためのアドバイスなど

をバイヤーにヒアリング 

オンラインアフターフォロ

ー面談 

令和 8 年 2 月 

（予定） 

・1 社 1 時間程度で実施し、継続的な

輸出に繋げられるようフォロー 

 

 

https://tinhhoatoancau.vn/
https://shinglobal.jp/


３）応募方法・選定方法 

別添のチラシにある参加申込書にご記入のうえ、E-mail または FAX で下記までお申し込み

ください。お申し込み後、（株）シーブリッジより商品規格書などの提出依頼がありますの

で必要に応じてご対応いただき、ご提案商品をもとに、本事業にご参加いただく事業者様を

選定します。選定された事業者様には、商談に向けた準備としてオンライン面談を実施し、

事前サポートを行います。 

  E-mail：info@g-bridge.co.jp ／ FAX：06-6920-5558 

 

4）申込〆切 

2025 年 7 月 22 日（火） 

 

5）問い合わせ先 

株式会社ジーブリッジ  

TEL：06-6920-5557 

Email：info@g-bridge.co.jp  

〒540-0033 大阪府大阪市中央区石町 1-2-9 天満橋シルバービル５階  

担当：柳原・馬路（マジ） 

 


